Aprimorar conhecimento. A" ACIA
Isto aumenta seu fat-uramento! 3 Associagdo Comercial e Industrial de
HNy ¥ Su:redt Atibaia
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Uma semana dedicada para levar
¢ | 5 ENCONTROS: solugoes dlreC|ona(_:las para as
lojas terem crescimento nas
vendas de final de ano!

-, Como criar a campanha de vendas do Natal
\ S s @ Planejar resultados e estratégia de precos
L\ f - % Preparar e organizar a loja para vender mais

8 8, B Como melhorar os resultados nas redes sociais

L -._.-.- \
8{ | f% Preparar a eqmpe para bater as metas!

fonte: pixabay
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. Programacdao direcionada para lojistas ou liderancas/gerentes

Como criar a campanhade @ Planeje os resultados e a el Preparar e organizara
vendas do Natal estratégia de preco ’@‘ loja para vender mais

1) Técnicas de exposicdo de
produtos

2) Organize o layout da loja

3) Aplicando marketing sensorial
4) Experiéncia de compra

5) Comunicagéo interna da loja

20 horas dedicadas para inovar sua loja:

1) Analise dos custos da empresa
2)ldentificagdo da margem de
contribuicido do mix ofertado

1) Planejar os objetivos de vendas
2) Comportamento do consumidor
3) Definir as agBes promocionais

4) Comunicacéo para vender mais 3) Precificando combos de produtos

SEBRAE
s P 5) Plano de ag&o e monitoramento ;13]?:; s;rs;:ontos, parcelarou

5) Lucratividade da loja

Como preparar aequipe 5 ENCONTROS:

para bater as metas

Como melhorar os resultados ,

nas redes sociais

=

um e-commerce

cliente

Cada encontrotem 4h

1) Como gerar engajamento 1) Comunicagao com a equipe AU .
2) Marketing de contetido 2) Etapas do atendimento Sy Inicio:19h00 até 23h00
3) Ferramentas de 3)Perfil de clientes e papéis de

acompanhamento compra ) Inclui ferramentas de
4) Principais midias sociais 4) Como fazer pos-vendas apoio e certificado!
5) Como promover vendas sem ter 5)Como medir a satisfacéo do
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Inicio: 26 de novembro (segunda-feira)
Data: Término: 30 de novembro (sexta-feira) 5
" encontros, totalizando 20 horas

@ Valor promocional para as primeiras
25 inscrigdes, desde que sua empresa -

@ sejasociadaACIA e Sicredi: Quer aumentar lucro neste Natal? )
o

(-30%) 2 XR$ 136,50 Vem para a Associagdo Comercial!

Inclui ferramentas de
apoio e certificado!
J Formade

5 ENCONTROS:

Cada encontro tem 4h
Inicio: 19h00 até 23h00

@ Valor promocional para associados da

ACIA: <
© 2 x R$ 165,75

(-15%)

pagamento:

Valf)r paraempresas r_1ao . Associados: 2 boletos.
associadas da ACIA ou Sicredi N30 associados: a vista
R$ 390,00 (o curso podera ser cancelado caso ndo alcancemos
\ 0 nimero de participantes necessério.)
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Faca contato, agora, com a gente e realize sua
inscricdo ou solicite-nos uma visita, vamos ate
vocé: 114411 5544
E-mail: suporte@aciaonline.com.br
Endereco: Rua José Pires, 239 — Centro, Atibaia/SP
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10 motivos para sua empresa participar:

Ira aprender todas as etapas de planejamento para
preparar a loja para vender mais no Natal;
Compreenderae saberad como se adaptar as
mudancas do comportamento do consumidor;
Tera conhecimento para saber qual o potencial de
cada tipo de promocéo de vendas;

Sabera como criar sua estratégia de preco
englobando seu mix de produtos;

Poderatracar metas e objetivos consistentes de
vendas;

Poderaaplicar técnicas de VisualMerchandising
paratornar o ponto de venda mais atrativo;

Vai ainda saber como potencializar o engajamento
das postagens nas redes sociais e conhecer
ferramentas que ajudardo no marketingdigital;
Sabera como comunicar e envolver a equipe para
bater as metas definidas;

Tera possibilidade de inovar no relacionamento
com clientes;

E tudo isto em apenas uma semana,interagindo com
consultores especialistas em cada um destes temas!

Participe!




